
 

 

  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  

Werden Sie ein Teil des Erfolgskonzeptes der 

Vereinigte Volksbank Raiffeisenbank eG 

 

Wir sind eine erfolgreiche und zukunftsorientierte Volks- und 

Raiffeisenbank. Unsere Mitarbeiter sind der wichtigste Faktor für 

unseren Erfolg. Unser Geschäftsgebiet umfasst die Landkreise 

Odenwald, Darmstadt-Dieburg und Miltenberg. Mit einer 

Bilanzsumme von 3,7 Milliarden Euro und fast 500 Beschäftigten 

zählen wir zu den großen Genossenschaftsbanken in Südhessen 

und Bayrischer Untermain. 

 

 

Wir bieten Ihnen: 

 

• Eine abwechslungsreiche und selbstständige Aufgabe in einer 

dynamisch wachsenden Genossenschaftsbank mit schnellen 

Kommunikations- und Entscheidungswegen 

• Hervorragende persönliche und fachliche 

Weiterbildungsmöglichkeiten 

• Umfangreiche Sozialleistungen wie E-Bike- und Handy-/ PC-

Leasing 

• Intensive Einarbeitung neuer Mitarbeiter, bzw. Stelleninhaber 

• Flexible Arbeitszeiten und Möglichkeit des mobilen Arbeitens 

• Eine attraktive Vergütung, 30 Tage Urlaub und 

Vermögenswirksame Leistungen 

 

Das sind Ihre Aufgaben: 

 

• Ganzheitliche Beratung von Privatkunden. 

• Akquise von potenziellen Neukunden. 

• Erkennung von Kundenbedarfen und Cross-Selling-Ansätzen. 

• Trainieren von initiativen, ganzheitlichen, ziel- und 

abschlussorientierten Kundengesprächen. 

• Analyse von Kundenverbindungen hinsichtlich der Profitabilität, 

des Potenzials und der Intensität der Geschäftsbeziehung. 

• Erstellen und Vermitteln von standardisierten Angeboten im 

Kredit-, Anlage- und Verbundgeschäft. 

 

Ihr Profil: 

 

• Sie verfügen über eine abgeschlossene Bankausbildung. 

• Adäquate Weiterbildungen sind von Vorteil, aber nicht 

zwingend erforderlich. 

• Sie sind engagiert, teamfähig und bereit sich neues Wissen 

anzueignen. 

• Neben einer guten Kommunikationsfähigkeit verfügen Sie über 

akquisitorische Fähigkeiten sowie Überzeugungskraft. 

• Kenntnisse im Wertpapier-, Anlage- und Vorsorgegeschäft und 

damit verbundene Praxis im Vertrieb von Bankdienstleistungen 

sind von Vorteil. 

• Der Umgang mit neuen Medien und in der durch Technik 

unterstützten Beratung ist Ihnen vertraut. 

 

 

Ihre Ansprechpartner: 

Wollen Sie mehr über uns wissen, dann steht Ihnen Frau Evelyn 

König (06061-7014669) gerne zur Verfügung. 

Haben Sie Interesse? 

Dann bewerben Sie sich jetzt unter vvrb.de/karriere – 

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung! 

 

Trainee zum Privatkundenberater (m/w/d) 
 


