Diese interessanten Aufgaben warten auf Sie:

- Sie beraten eigenverantwortlich und bedarfsorientiert
die lhnen zugeordneten Privatkunden auf der Grundlage
unseres ganzheitlichen Betreuungskonzeptes

- Sie akquirieren Neukunden und entwickeln lhre Bestands-
kunden stets mit dem Ziel langfristiger und intensiver
Kundenbeziehungen weiter

- Sie initiieren aktiv Gesprachstermine und stellen dabei
die Ziele und Wiinsche lhrer Kunden in den Mittelpunkt

- Sie beobachten aktiv die Entwicklung Ihrer Kunden und
dokumentieren alle Aktivitaten und Ergebnisse aus Ihren
Kundengesprachen

- Sie nutzen systematisch und lésungsorientiert die
angebotenen, unterstiitzenden Vertriebswege

Wir wiinschen uns von lhnen:

- Sie haben eine abgeschlossene Bankausbildung, idealer-
weise in Verbindung mit einem erfolgreichen Abschluss
einer fachspezifischen Weiterbildung

- Sie bringen mehrjahrige Berufserfahrung im qualifizierten
Privatkundengeschaft mit

- Flexibilitat, Belastbarkeit, Sicherheit im Auftreten sowie
eine gelebte Kunden- und Dienstleistungsorientierung
zahlen zu lhren Starken

- Sie verfligen lber ausgepragte Beratungs- und Vertriebs-
kompetenzen, zeigen Eigeninitiative und treten unseren
Kunden stets professionell, ldsungsorientiert und auf
Augenhdhe gegeniiber

- Sie sind ein Teamplayer und aufgeschlossen fiir Neues,
insbesondere fiir den Einsatz von neuen Technologien und
Medien

Wahlen Sie gerne den kurzen Weg der Kontaktaufnahme zur schnellen Klarung, ob wir zueinander passen.

Alles Weitere stimmen wir dann gemeinsam ab.

Thomas Zuber: Tel. 0151 72201522, thomas.zuber@vrbank-a-oal.de

zur Stellenausschreibung.
Weitere Stellenangebote unter:
vrbank-a-oal.de/karriere
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