Diese interessanten Aufgaben warten auf Sie:

- Sie vermitteln Grundstiicke und Immobilien gemaf3 unserem
bewahrten Vertriebskonzept.

- Sie entwickeln und planen zielgerichtete MalBnahmen

zur Bearbeitung und Weiterentwicklung unseres Marktgebietes.

- Sie akquirieren aktiv Neukunden und fithren Objekt-
besichtigungen und -bewertungen durch.

- Sie sind fiir eine umfassende und professionelle Interessenten-
betreuung vom Erstkontakt tiber die Besichtigung bis hin

zur Unterschrift unter dem Miet- und Kaufvertrag und

der Schliisseliibergabe verantwortlich.

- Sie pflegen eigeninitiativ Kontakte zu Bautragern, Maklern
und Verbundpartnern und bauen Netzwerke weiter aus.

- Sie fiihren selbstandig und fortlaufend -in Abstimmung mit
unserer Kommunikationsabteilung- Immobilienbewerbungen
sowie Mediaplanungen durch.

Nehmen Sie Kontakt zu uns auf - so, wie es fiir Sie passt!

Das wiinschen wir uns von lhnen:

- Sie bringen betriebswirtschaftliche Kenntnisse, basierend
auf einer abgeschlossenen Immobilien- oder
Bankausbildung mit.

- Sie besitzen Erfahrung in der Immobilienfinanzierung
und/oder -vermittlung und verfiigen tiber ein
hinreichendes Marktgespiir.

- Ein sicherer Umgang mit den bekannten MS-Office-
Anwendungen, sowie den einschlagigen Immo-Software-
systemen, wie z.B. FIO, ist fiir Sie selbstverstandlich.

- Sie beherrschen ein exzellentes Beziehungsmanagement,
sind kommunikationsstark und verfiigen tber eine
auBerst hohe Sozial- und Personlichkeitskompetenz.

- Sie verstehen es, vertriebsorientiert zu denken und zu

handeln sowie moderne Kommunikationskanale zu nutzen.

- Sie sind zeitlich sehr flexibel. Ein hohes Engagement

fiir die Belange Ihrer Gesprachs- und Verhandlungs-
partner sowie Initiative und Einsatzbereitschaft sind
fiir Sie selbstverstandlich.

Thomas Zuber: Telefon 0821 5040-1566; thomas.zuber@vrbank-a-oal.de

zur Stellenausschreibung.
Weitere Stellenangebote unter:
vrbank-a-oal.de/karriere
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