
Die Volksbank Hellweg eG ist eine erfolgreiche Regionalbank und attraktiver Arbeitgeber in der Region mit einer
Bilanzsumme von 1.970 Mio. Euro. Mit 270 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern betreuen wir rund 64.500 Privat- und
Firmenkunden in der lebendigen Hellweg Region. Vor dem Hintergrund eines erfolgreichen Wachstums suchen wir einen

Potenzialkundenberater (m/w/d)
Das macht Ihre Aufgabe abwechslungsreich:
 Unterstützung der Kundinnen und Kunden in der Nutzung des digital-persönlichen und digitalen Bankings.
 Analyse der zugeordneten Kundenverbindungen hinsichtlich Profitabilität, Potenzial und Intensität der Geschäftsbeziehung.
 Erkennen von finanzwirtschaftlichen Kundenbedarfen im Rahmen der genossenschaftlichen Beratung.
 Erster Ansprechpartner für die Ihnen zugeordnete Kundschaft.
 Ergebnis-, Akquisitions- und Risikoverantwortung.
 Aktives Akquise- und Beziehungsmanagement.

Das bringen Sie mit:
 Erfolgreiche Berufsausbildung zum Bankkaufmann oder ein abgeschlossenes bankfachliches Studium.
 Fachkompetenzen in Ihrem künftigen Verantwortungsbereich.
 Ausgeprägte Kunden-, Qualitäts- und Erfolgsorientierung.
 Flexibilität, Belastbarkeit und Durchsetzungskraft.

Das können Sie von uns erwarten:
 Einen attraktiven Arbeitsplatz mit hoher Jobsicherheit.
 Leistungsgerechte Vergütung, zahlreiche Benefits sowie attraktive Sozialleistungen.
 Ein partnerschaftliches und wertschätzendes Miteinander.
 Flexible Arbeitszeiten und Vereinbarkeit von Familie und Beruf.
 Eine umfassende und solide Einarbeitung in Ihr neues Aufgabengebiet.
 Persönliche Entwicklungsmöglichkeiten mit passenden Fort- und Weiterbildungsangeboten.

Sie möchten den nächsten Schritt auf der Karriereleiter gehen?
Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung über unser Bewerbungsportal unter
www.volksbank-hellweg.de/karriere. Fragen beantwortet Ihnen gerne vorab Katharina Schrewe
unter 02921 393-285.

volksbank-hellweg.de/karriere


