
 

• Du hast eine Bankausbildung erfolg-

reich abgeschlossen 

• Du hast den VR-BeraterPass Privat-

kunden Beratung (BP II und/oder BP 

III) erworben oder verfügst über ana-

loge Qualifikationen. 

• Du verfügst über Erfahrung in der 

qualifizierten, ganzheitlichen Kun-

denberatung und verzeichnest ver-

triebliche Erfolge 

• Du denkst Kunden– und lösungsori-

entiert, bist kommunikativ und arbei-

test gern im Team 

• Du bist digital und hast Spaß an Ver-

änderungen 

• Die Ausschreibung spricht dich an, 

aber du erfüllst das Profil noch nicht 

zu 100%? Kein Problem -  die fehlen-

den Punkte gehen wir gemeinsam an 

• Eine leistungsgerechte Vergütung 

nach dem Tarifvertrag der Volks– und 

Raiffeisenbanken mit einer Einstu-

fung anhand der individuellen Erfah-

rung  

• Sicherer Arbeitsplatz mit unbefriste-

tem Arbeitsvertrag 

• 30 Tage Urlaub pro Kalenderjahr und 

Heiligabend + Silvester frei  

• Flexible Arbeitszeitmodelle, - orte, 

Gleitzeit und die Option zur mobilen 

Arbeit für deine Work-Life-Balance 

• Einarbeitung und individuelle Karrie-

replanung mit Chance auf fachliche 

und persönliche Weiterentwicklung  

• Optional: VL, betriebliche Altersvor-

sorge und ein Lebensarbeitszeitkonto 

• Kostenloses Gehaltskonto bei der 

VReG inkl. Mitarbeiterkonditionen bei 

der VReG und Verbundpartnern  

• Gesundheitsfördernde Maßnahmen 

(Hansefit, JobRad uvm.) 

 

Deine Aufgaben Dein Profil Deine Benefits 

• Du begleitest deine Kunden in allen 

Lebenslagen und berätst sie nach den 

Grundsätzen der ganzheitlichen, ge-

nossenschaftlichen Beratungsphiloso-

phie 

• Kollegiale Zusammenarbeit ist für dich 

selbstverständlich - im Team findet ihr 

die besten Lösungen  

• Du intensivierst bestehende Kunden-

beziehungen durch kompetente Bera-

tung und gewinnst neue Kunden 

• Du fühlst dich in der genossenschaftli-

chen Beratung und im Vertrieb der für 

unsere Kunden vorgesehenen Bank-

produkte incl. der Produktpalette un-

serer Verbundpartner sicher 

• Deine Kunden gehen nicht zu irgend-

einer Bank -  sie kommen zur VReG 

und sie kommen zu DIR! 

Deine Ansprechpartner für weitere Details und Fragen: 

Personalmanagement - Charleen Schumachowski 

Tel.: 04531 - 5000  7103   E-Mail: charleen.schumachowski@vreg.de 

Leitung VReG Niederlassungen Norderstedt– Andre Moheit 

 Tel.: 040 – 523058 4130       E-Mail: andre.moheit@vreg.de 

Das ist genau der Job, den du immer gesucht hast? Perfekt!  
Dann bewirb dich jetzt über unsere Homepage www.vreg.de und werde Teil unseres Teams. Noch ein kleiner Hinweis: Bei uns 

in der Bank herrscht das „Du“. Gerne kannst du auch deine Bewerbung entsprechend schreiben. Mit unserer Stellenausschrei-

bung möchten wir alle interessierten Personen gleichermaßen ansprechen. Aus Gründen der Barrierefreiheit verwenden wir 

das generische Maskulinum. 

Hast Du Lust auf eine Karriere in unserer modernen und innovativen Genossenschaftsbank mit stolzer 150-jähriger Erfolgs-

geschichte? Unser Team besteht aus rund 530 dynamischen Köpfen in mehr als 22 fachspezifischen Abteilungen. Mit unserer 

Expertise bieten wir unseren Mitgliedern und Kunden eine ganzheitliche Beratung in jeder Lebensphase. Vom südlichen 

Schleswig-Holstein bis zur Metropolregion Hamburg - Bei uns hast du die Chance, dich beruflich weiterzuentwickeln und 

aktiv unsere Zukunft in der Finanzbranche mitzugestalten. Worauf wartest du? Bewirb dich jetzt und lass dich von einem in-

spirierenden Umfeld begeistern!  

Privatkundenberater (m/w/d) in Voll- oder Teilzeit (min. 30 Std. / Wo.) 
Standort: Norderstedt 


