
    

• Du hast eine abgeschlossene Bankaus-

bildung, idealerweise ergänzt um eine 

abgeschlossene betriebswirtschaftliche 

Weiterbildung oder verfügst über eine 

sonstige passende Qualifikation 

• Du besitzt Analyse- und Überzeugungs-

fähigkeit und setzt diese erfolgreich in 

der Kundenberatung ein 

• Mit deinem freundlichen Auftreten 

baust du Kundenbeziehungen aus und 

gewinnst neue für dich und die Bank 

• Du verfügst über Erfahrung in der qua-

lifizierten, ganzheitlichen Kundenbera-

tung und verzeichnest vertriebliche 

Erfolge 

• Du denkst Kunden– und lösungsorien-

tiert, bist  eine kommunikative Persön-

lichkeit mit sicherem Auftreten und ar-

beitest gern im Team 

• Eine leistungsgerechte Vergütung nach 

dem Tarifvertrag der Volks– und Raiff-

eisenbanken mit einer Einstufung an-

hand der individuellen Erfahrung  

• Sicherer Arbeitsplatz mit unbefristetem 

Arbeitsvertrag, 13. Gehalt 

• Flexible Arbeitszeitmodelle für deine 

Work-Life-Balance 

• Einarbeitung und individuelle Karriere-

planung mit Chance auf fachliche und 

persönliche Weiterentwicklung  

• 30 Tage Urlaub pro Kalenderjahr und 

Heiligabend + Silvester frei  

• Optional: VL, betriebliche Altersvorsor-

ge und ein Lebensarbeitszeitkonto  

• Kostenloses Gehaltskonto bei der 

VReG inkl. Mitarbeiterkonditionen bei 

der VReG und Verbundpartnern  

• Vielseitige gesundheitsfördernde Maß-

nahmen (Hansefit, JobRad uvm.) 

• Nach Absprache mit deiner Führungs-

kraft ist nach erfolgreicher Einarbei-

tung und Verfügbarkeit ein Einsatz  an 

einem unserer anderen Standorte mög-

lich, jedoch nicht verbindlich zugesagt 

Deine Aufgaben Dein Profil Deine Benefits 

• Du betreust unsere Spezialfinanzierun-

gen sowie Projekt- und Großkundenfi-

nanzierungen  eigenverantwortlich und 

umfassend in allen Bereichen des Aktiv- 

und Verbundgeschäftes sowie im Pas-

sivbereich unter Einbeziehung unserer 

Spezialisten 

• Hierbei beherrscht du die Produktpalet-

te  des genossenschaftlichen Finanz-

verbundes und nutzt bei der Beratung 

moderne Software 

• Du analysierst bestehende Kundenen-

gagements und entwickelst diese wei-

ter 

• Du akquirierst aktiv potentielle Neu-

kunden und Mitglieder 

• Du wirkst aktiv bei der Umsetzung von 

Maßnahmen zur Erhöhung der Mitglie-

der– und Kundenzufriedenheit mit 

Deine Ansprechpartner für weitere Details und Fragen:  

Personalmanagement - Charleen Schumachowski                                                                                                           

Tel.: 04531 - 5000  7103     E-Mail: charleen.schumachowski@vreg.de 

Leitung VReG-Spezial— Jens Meyer 

 Tel.:  040 523058— 4110    E-Mail: jens.meyer@vreg.de 

Das ist genau der Job, den du immer gesucht hast? Perfekt!  
Dann bewirb dich jetzt über unsere Homepage www.vreg.de und werde Teil unseres Teams. Noch ein kleiner Hinweis: Bei uns 

in der Bank herrscht das „Du“. Gerne kannst du auch deine Bewerbung entsprechend schreiben. Mit unserer Stellenausschrei-

bung möchten wir alle interessierten Personen gleichermaßen ansprechen. Aus Gründen der Barrierefreiheit verwenden wir 

das generische Maskulinum. 

Hast Du Lust auf eine Karriere in unserer modernen und innovativen Genossenschaftsbank mit stolzer 150-jähriger Erfolgsgeschichte? 

Unser Team besteht aus rund 520 dynamischen Köpfen in mehr als 22 fachspezifischen Abteilungen. Mit unserer Expertise bieten wir unse-

ren Mitgliedern und Kunden eine ganzheitliche Beratung in jeder Lebensphase. Vom südlichen Schleswig-Holstein bis zur Metropolregion 

Hamburg - Bei uns hast du die Chance, dich beruflich weiterzuentwickeln und aktiv unsere Zukunft in der Finanzbranche mitzugestalten. 

Worauf wartest du? Bewirb dich jetzt und lass dich von einem inspirierenden Umfeld begeistern!  

Großkunden/Projektfinanzierungsberater (m/w/d) in Vollzeit 

Standortwahl: Norderstedt oder Itzehoe 


