
IHR PROFIL

DIE Bank unserer Region.

Mit 130.500 Mitgliedern / 280.000 Kunden und einem betreuten
Kundengeschäftsvolumen von 17 Mrd. Euro gehören wir zu den
führenden regionalen Genossenschaftsbanken in Deutschland. Wir
wollen „MEHR“ für unsere Kunden, Mitglieder und Mitarbeiter. Wir
stehen mit unseren genossenschaftlichen WERTEN für Regionalität,
Vertrauen, Partnerschaft und Nachhaltigkeit.

DEIN AUFGABENBEREICH

ü Du verantwortest ein bedeutendes Portfolio und entwickelst passgenaue Lösungen
ü Du betreust deine zugeordneten vermögenden Kunden im Sinne unseres Leitbildes ganzheitlich
ü Du intensivierst die bestehenden Kundenbeziehungen und akquirierst Neukunden, um unsere 

Marktposition weiter auszubauen
ü Kundenzufriedenheit und Zielerreichung sind Deine höchste Maxime
ü Du bringst in Deinem Verantwortungsbereich Ideen ein, wie wir als Bank noch nachhaltiger agieren 

können 

DEIN PROFIL

ü Abgeschlossene Bankausbildung mit einschlägiger Weiterbildung
ü Mehrjährige Erfahrung in der Kundenbetreuung
ü Ausgeprägte Kundenorientierung, repräsentatives Auftreten, Teamgeist, Sorgfalt, Verantwortungs- und 

Ertragsbewusstsein sowie Spaß an eigenverantwortlichem Handeln
ü Nachweisbare Vertriebserfolge im Privat- bzw. Firmenkundengeschäft
ü Leidenschaft für Bankgeschäfte, Finanz- und Nachfolgeplanung mit vermögenden Kunden sowie Faible für 

den genossenschaftlichen Beratungsgedanken

ü Optimale Rahmenbedingungen und Perspektiven für Deine 
persönliche Entwicklung

ü Flexible Arbeitszeiten und mobiles Arbeiten
ü Betriebliche Altersvorsorge und weitere attraktive 

Sozialleistungen sowie eine leistungsbezogene Vergütung
ü Betriebliches Gesundheitsmanagement

DEINE ANSPRECHPARTNER

Für erste Fragen sind wir für Dich da:

Manfred Schwering I Leiter Recruiting
0251-5005-8285 I manfred.schwering@vbml.de

Oliver Hausmann I Bereichsleiter Private 
Banking
0251-5005-5710 I oliver.hausmann@vbml.de

UNSER ANGEBOT
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