
 

 

 

Firmenkundenbetreuer (m/w/d) 
In Lüdenscheid/Meinerzhagen/Halver/Lennetal 

 
Die Firmenkundenbetreuung ist für die Gestaltung des gesamten Beziehungsmanagements verantwortlich und deckt die 
komplette gewerbliche Sphäre des Kunden ab. Als kompetenter Ansprechpartner baut der Stelleninhaber eine vertrau-
ensvolle Kunde-Bank-Beziehung auf und pflegt diese nachhaltig. Dies erfolgt in enger respektierlicher gleichberechtig-
ter Zusammenarbeit mit den Bereichen Kreditmanagement, Private Banking, Immobilienspezialisten und Partnern der ge-
nossenschaftlichen Finanzgruppe (GFG). 

Wir bieten Ihnen: 
• Attraktive Vergütung nach Tarifvertrag (inkl. 13. Gehalt) 

• 30 Tage Urlaub pro Jahr sowie am 24. & 31. Dezember 

• Attraktive Zusatzleistungen – z.B. Bike Leasing,  

40€ monatl. VL-Zahlung, betriebl. Altersvorsorge uvm. 

• Vielzahl an Sonderkonditionen für Bank- und Versiche-

rungsangebote 

• Fortlaufende, individuelle Angebote zur fachlichen und 

persönlichen Entwicklung 

• Möglichkeit zur Nutzung der Dienstwagenregelung 

• Möglichkeit zur Mitgestaltung und Entwicklung neuer 

Wege/Themenfelder 

 

Ihr Profil: 
• Abgeschlossene Ausbildung zum Bankkaufmann (m/w/d) 

• Engagement und Eigeninitiative sowie eine strukturierte und ergebnisorientierte Arbeitsweise 

• Mehrjährige Praxis in der umfassenden Betreuung von Firmenkunden wünschenswert 

• Einschlägige Krediterfahrung und gute Kenntnisse in den für Firmenkunden relevanten Produkten 

• Hohe Vertriebsorientierung und Akquisitionsstärke 

• Hohes Engagement, sicheres Auftreten, Freude an der Arbeit im Team sowie Entscheidungs- und Durchsetzungs-
vermögen 

• Ausgeprägte Freude an Innovationen und die Bereitschaft, die Bank auch in der Öffentlichkeit zu repräsentieren 

Bewerben Sie sich jetzt ! 
Bei inhaltlichen Fragen wenden Sie sich gerne an: 

 

Uwe Kleppel – Generalbevollmächtigter, Bereichsleiter Fir-

menkunden – Tel. 02351/177-1745 oder 

 

Jörg Brieden – Handlungsbevollmächtigter, Gruppenleiter 

Firmenkundenbetreuung Märkischer Kreis -   

Tel. 02351/177-1104 

                wenn man  

da etwas bewegen  

kann, wo man lebt. 

Ihr neuer Job: 
• Ausbau und Pflege bestehender Kundenbeziehungen des fest zugeordneten Kundenportfolios von ca. 100 Enga-

gements in den üblichen Bedarfsfeldern 

• Strategische Transformationsbegleitung Ihrer Kunden in deren unternehmerischen Entwicklung als betriebswirt-

schaftlicher Sparringpartner 

• Sie prüfen und entscheiden über Finanzierungswünsche innerhalb Ihres Kompetenzrahmens im zugeordneten Kun-

denportfolio. 

• Durch Empfehlungen und aktive Ansprache gewinnen Sie aktiv neue Kunden. 

 

Schön 


