
 

 

Liquiditätsberater (m/w/d) in Vollzeit  
In Eiserfeld 
 
Für unsere Liquiditätsberatung im Filialbereich suchen wir langfristig Verstärkung! Als Liquiditätsberater/in sind Sie 
Experte/in für Liquidität und Finanzierung und beraten unsere Kunden, Kundinnen und Mitglieder im Bereich 
Geldanlagen und Finanzierungen. Sie arbeiten in angenehmer Arbeitsatmosphäre mit einem freundlichen und 
aufgeschlossenen Team zusammen. Zu Beginn lernen Sie Ihr Team kennen und bekommen eine individuelle und 
strukturierte Einarbeitung in Ihr Aufgabengebiet und die bankeigenen Systeme. 

Wir bieten Ihnen: 
• Attraktive Vergütung nach Tarifvertrag (inkl. 13. Gehalt) 

• 30 Tage Urlaub pro Jahr 

• Moderne und flexible Gestaltung Ihres Arbeitsalltags  

• Individuelle Einarbeitung 

• Attraktive Zusatzleistungen – z.B. monatlich 40€ VL, 

betriebliche Altersvorsorge, Bike Leasing uvm. 

• Vielzahl an Sonderkonditionen für Bank- und 

Versicherungsangebote 

• Fortlaufende individuelle Angebote zur fachlichen und 

persönlichen Entwicklung 

• Möglichkeit zur Mitgestaltung und Entwicklung neuer 

Wege/Themenfelder 

Ihr Profil: 
• Sie haben eine abgeschlossene bankfachliche Ausbildung und idealerweise Erfahrung in der Beratung von Anlage-, 

Absicherungs- und Finanzierungsprodukten 

• Ihre KollegInnen schätzen Ihre angenehme Art, Ihren Teamspirit und Ihre Motivation 

• Sie sind serviceorientiert, leistungsorientiert, kommunikativ und belastbar 

• Eine zuverlässige und strukturierte Arbeitsweise zeichnet Sie aus 

• Ihnen bringt Vertrieb und eine individuelle Beratung Freude 

Bewerben Sie sich jetzt ! 
www.vbinswf.de/stellenangebote 

 

Bei inhaltlichen Fragen wenden Sie sich gerne an: 

Katrin Hüsch – Teilmarktleiterin - Tel. 02732 5889 14 

oder 

Bernd Schöler – Bereichsleiter Privatkundengeschäft 

Tel. 0271 2300 156 

Weil wir nicht an  

Softw. Arch., m.w.d.,  

25-35, interessiert sind,  

sondern an  

 

Ihr neuer Job: 

• Sie helfen Menschen sich im Finanzdschungel zurechtzufinden und das passende Bankprodukt für die 

individuellen Bedürfnisse zu finden 

• Bedarfsorientierte Beratung der Mitglieder und Kunden in Hinblick auf moderne Liquiditätsangebote, 

Geldanlage, Finanzierungsmöglichkeiten und Versicherungen 

• Unsere Mitglieder und Kunden schätzen Sie als kompetenten Ansprechpartner vor Ort und nutzen unsere 

Leistungen durch Ihre Initiative auch omnikanal. 

• Sie können in einem Thema nicht optimal weiterhelfen? Kein Problem – Die Kollegen und Kolleginnen aus 

den Fachbereichen unterstützen gerne, denn… 
… was einer alleine nicht schafft, das schaffen viele! 

Tanja. 

http://www.vbinswf.de/stellenangebote

