
 

 

Immobilienfinanzberater/in (m/w/d)  
Wir suchen jeweils in Marienheide/Halver und Siegen 
 
Wir sind eine kundenorientierte, moderne Volksbank mit einer Bilanzsumme von rund 4,5 Mrd EUR sowie 27 Filialen im 
Märkischen Kreis, Siegerland und Marienheide. Mit unseren 540 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern begleiten wir unsere 
Kunden, davon über 74.000 Mitglieder, in allen Finanzfragen, und dies nachhaltig und vertrauensvoll – ganz im Sinne der 
genossenschaftlichen Philosophie. 

Wir bieten Ihnen: 
• Attraktive Vergütung nach Tarifvertrag (inkl. 13. Gehalt) 

• 30 Tage Urlaub pro Jahr sowie am 24. & 31. Dezember 

• Moderne und flexible Gestaltung Ihres Arbeitsalltags  

• Individuelle Einarbeitung 

• Attraktive Zusatzleistungen – z.B. Bike Leasing, 40€ 

monatl. VL-Zahlung, betriebliche Altersvorsorge uvm. 

• Vielzahl an Sonderkonditionen für Bank- und 

Versicherungsangebote 

• Fortlaufende, individuelle Angebote zur fachlichen und 

persönlichen Entwicklung 

• Möglichkeit zur Mitgestaltung und Entwicklung neuer 

Wege/Themenfelder 

Ihr Profil: 
• Abgeschlossene Berufsausbildung zum Immobilien-/Bankkaufmann (m/w/d) oder  

vergleichbare Qualifikation bzw. Erfahrung 

• Sehr gute Kommunikationsfähigkeit mit einer hohen Kunden- und Serviceorientierung 

• Nachhaltig erkennbares Interesse an den aktuellen Themenstellungen im Ökosystem Immobilie 

mit Schwerpunkt Finanzierung 

• Selbständige, zuverlässige und systematische Arbeitsweise 

 

Bewerben Sie sich jetzt ! 
 

Bei Fragen wenden Sie sich gerne an: 

Uwe Kleppel – Bereichsleiter Firmenkundenbank und 

Immobilienfinanzierung – Tel. 02351 177-1745 

oder 

Holger Fischer – Abteilungsleiter Baufinanzierung, 

Firmen- und Geschäftskunden – Tel. 02354 916-1161 
 

Ihr neuer Job: 
• Erarbeitung von bedarfsgerechten Finanzierungsangeboten im Bereich der Immobilienfinanzierung 

• Fördermittelberatung 

• Einsatz von BSH-Bausparverträgen im Zusammenhang mit Finanzierungen  

• Vermittlung von Versicherungen (LV, RV, Sach, Risiko) in Verbindung mit unserem Partner R+V 

• Ausbau der Bestandskunden und Verstärkung der Neukundenakquisition 

• Cross-Selling-Ansätze ggfs. unter Mithilfe von unseren Partnern der genossenschaftlichen Finanzgruppe 

oder anderen Bankbereichen nutzen 

• Unterstützung der Bereichsleitung bei der Gestaltung von Informationsveranstaltungen 

• Enge Zusammenarbeit mit den Spezialisten der Wohnfühlberatung und der Immobilienvermittlung 


