Weil unsere nicht ohne
die entsteht, die sie vorantreiben.

Baufinanzierungsberater (m/w/d)
Voll- oder Teilzeit in Miesbach

In dieser Position beraten Sie pragnant und kompetent unsere Kunden rund um das Thema
Baufinanzierung. Gemeinsam analysieren und ermitteln Sie den individuellen Finanzierungsbedarf lhrer
Kunden und bieten aus unserem Produktportfolio die bestmégliche L6sung an.

Die Raiffeisenbank im Oberland eG - Ihre Bank mit Tradition und Zukunft
Leidenschaftlich, familiar und professionell - diese Werte pragen unsere Arbeit und sind unser Versprechen
an Mitglieder, Kunden und Mitarbeiter gleichermaf3en.

Als moderne und genossenschaftlich gepragte Bank mit einer Bilanzsumme von 1,7 Milliarden Euro sind wir
fest in der Region verwurzelt. Unser Geschaftsgebiet umfasst zwei Landkreise sowie die Kreisstadte Bad
Tolz und Miesbach, in denen wir mit 14 Filialen prasent sind.

Neben unserer fihrenden Rolle im Finanzbereich legen wir groBen Wert auf Nachhaltigkeit, Qualitat und
Innovation — auch bei der Entwicklung und Betreuung unserer eigenen Immobilien. Ob Neubau, Sanierung
oder Modernisierung: Unsere Projekte stehen fiir erstklassige Standards und nachhaltiges Wachstum.

lhre Kernaufgaben:

e Sie Gbernehmen selbststandig die bedarfsgerechte und ganzheitliche Beratung unserer Kundinnen
und Kunden.

e Sie bearbeiten und entscheiden im Rahmen lhrer Kreditkompetenzen liber Finanzierungsanfragen
und erstellen individuelle sowie nachhaltige Finanzierungskonzepte.

e Sieintensivieren bestehende Kundenbeziehungen durch kompetente Beratung und gewinnen neue
Kundinnen und Kunden hinzu.

o Sie beherrschen die Produktpalette des genossenschaftlichen Finanzverbundes und nutzen bei der
Beratung moderne Softwarelésungen.

Anforderungsprofil:

e Sie haben erfolgreich eine Bankausbildung absolviert und verfiigen tiber den Abschluss als VR-
Wohnbaufinanzierungsberater oder eine vergleichbare Qualifikation.
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e Sie besitzen die Fahigkeit und Erfahrung, Kundinnen und Kunden kompetent sowie vertrauensvoll
zu beraten.

e Sie sind eine offene und kommunikative Personlichkeit mit einem sicheren Auftreten.

e Sie haben Freude daran, gemeinsam mit Kolleginnen und Kollegen die Region voranzubringen und
erfolgreicher zu machen.

e Mit Ihrem selbstbewussten und freundlichen Auftreten bauen Sie Kundenbeziehungen aus und
gewinnen neue Kundinnen und Kunden fiir sich und die Bank.

Das erwartet Sie:

e Ein engagiertes, langjahrig eingespieltes Team mit umfassender Fachexpertise

¢ Ubernahme eines etablierten Kundenstamms mit groBem Entwicklungspotenzial
e Hybrides Arbeitsmodell mit flexibler Arbeitszeitgestaltung

e Kurze Entscheidungswege, flache Hierarchien und ein starker Teamzusammenhalt
e Ein attraktives Verglitungspaket inkl. Zusatzleistungen

Gestalten Sie anspruchsvolle Finanzierungen mit - dort, wo Qualitdt auf Vertrauen trifft.

Das bieten wir lhnen — mehr als nur ein Job:
Work-Life-Balance: Flexible

Arbeitszeiten, die zu |hrem
Leben passen.

Stabilitat: sicherer Arbeitsplatz in einem
dynamischen Unternehmen in der Region.

Karrierechancen: Individuelle
Weiterbildungs- und
Entwicklungsmdglichkeiten.

Attraktive Vergiitung: Leistungsgerecht,
erganzt durch Sonderzahlungen.

Corporate Benefits: Jobrad,
Gruppenversicherung, Vergiinstigungen und
vieles mehr.

Erholung: Uber 30 Tage Urlaub ©
im Jahr.

Gemeinschaft: RegelmaBige
Firmenevents und ein starkes
Teamgefiihl.

Ein angenehmes Arbeitsklima in einem
motivierten Team
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#LeidenschaftlichFamiliarProfessionell, #RaiffeisenbanklmOberland

Wenn Sie bereit sind fiir eine neue fachliche Herausforderung, freuen wir uns auf Ihre aussagekraftige
Bewerbung. Bitte senden Sie dieses per E-Mail an Julia Carling - bewerbung@oberlandbank.de.
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