
 

 
 

Komm zu uns und werde Teil einer starken Gemeinschaft! 
 

Aktuell suchen wir eine*n 

Firmenkundenberater*in 
Immobilienkunden und erneuerbare 

Energien 
Bei der Berliner Volksbank erwartet dich eine lebendige Gemeinschaft, in der 
Zusammenhalt an erster Stelle steht. Unser Teamgeist basiert auf Menschlichkeit und 
Nähe. Tatkraft ist unser Antrieb: Wir sind neugierig, mutig und schauen optimistisch in 
die Zukunft. Überzeuge dich selbst und finde deinen guten Grund, Teil der Berliner 
Volksbank zu sein. 

 

WAS ERWARTET DICH? 

• Als Firmenkundenberater*in bist du verantwortlich für den Auf- und Ausbau einer 

langfristigen, vertrauensvollen und rentablen Geschäftsverbindung zwischen 

Kund*innen und Bank im Rahmen der Betreuungs- und Qualitätsstandards. 

• Du führst eigenständig die Akquisition und Betreuung von Kunden inkl. den 

Objektbesichtigungen durch und stehst bei der Immobilienfinanzierung 

unterstützend zur Seite.  

• Außerdem verantwortest du die Aufbereitung sowie die Entscheidung von 

Kreditanträgen im Rahmen der Kompetenz. 

• Der Schwerpunkt liegt auf dem Aktivgeschäft, das Kerngeschäft wird durch die 

Spezialisierung des jeweiligen Marktgebietes geprägt. 



 

• Die systematische Betreuung und Co-Betreuung der Kund*innen in allen Fragen der 

Liquiditäts-, Eigenkapital- und Risikosteuerung in den Unternehmen fällt in deinen 

Aufgabenbereich. 

• Als Teil eines Teams von Spezialist*innen wirkst du aktiv bei erforderlichen 

Prozessschritten mit, ggf. in Zusammenarbeit mit weiteren Prozessbeteiligten, mit 

dem Ziel der Produkt- oder Leistungserstellung. 

WAS BRINGST DU MIT? 

• Du besitzt eine bankfachliche Ausbildung, ein abgeschlossenes Studium oder einer 

vergleichbaren Qualifikation und hast fundierte Kenntnisse im 

Firmenkundengeschäft. 

• Deine Erfahrung im Umgang mit Immobilienkunden und deine Expertise im 

Immobilienbereich zeichnen dich aus. 

• Du trittst souverän und überzeugend auf, bist kommunikativ, lösungsorientiert und 

besitzt Verhandlungsgeschick. 

• Du hast Freude an einer professionellen Kundenberatung und bist analytisch stark. 

• Netzwerk- und Repräsentationsaufgaben sind für dich selbstverständlich und runden 

dein Profil ab. 

WAS BIETEN WIR DIR? 

• Attraktive Vergütung inkl. 13. Gehalt plus erfolgsabhängige Zusatzvergütung  

• Unbefristeter Arbeitsvertrag 

• Flexible Arbeitszeiten bei einer 39 Stunden Woche, Mobiles Arbeiten, geförderte 

Sabbatical-Optionen 

• 30 Tage Urlaub im Jahr (zusätzlich frei am 24. und 31. Dezember) 

• Arbeiten in moderner, zeitgemäßer Umgebung im Herzen von Berlin  

• Betriebliche Altersvorsorge sowie vermögenswirksame Leistungen 

• Teilnahme an internen und externen Weiterbildungsangeboten 

• Viele weitere Vorteile, u.a. Corporate Benefit-Programm, Job-Rad und Preisvorteile 

auf Finanzprodukte der Bank 

 

 

 

 

 

Wir melden uns innerhalb von wenigen Tagen bei dir. 
Bei Rückfragen ist Regine Müller (030/3063-5327, 

regine.mueller@berliner-volksbank.de) gern für dich da. 

https://www.berliner-volksbank.de/karriere

