Das sind lhre Aufgaben bei uns:

- Sie beraten die Ihnen zugeordneten Agrar- und
Gewerbekunden aktiv und bedarfsgerecht auf der
Grundlage unseres ganzheitlichen Betreuungskonzepts

+ Sie akquirieren Neukunden und férdern die Entwicklung
Ihrer Bestandskunden auf Basis einer langfristigen und
tragfahigen Geschaftsbeziehung

- Sie erkennen Vertriebs- und Cross-Selling-Ansatze und
sorgen fir deren zielgerichtete Umsetzung

- Sie beobachten aktiv die wirtschaftliche Entwicklung Ihrer
Kunden und bewerten auf Basis Ihrer Erkenntnisse
entsprechende Finanzierungskonzepte

- Sie arbeiten eng und intensiv mit Produktspezialisten und
Verbundpartnern zusammen

- Sie reprasentieren unsere Bank bei regionalen Veranstal-
tungen und pflegen Kontakte zu Multiplikatoren und
Institutionen

48] Nahere Infos zu uns,
Online-Bewerbung sowie

: weitere Stellenangebote unter
vrbank-a-oal.de/karriere

Das wiinschen wir uns von lhnen:

- Sie haben eine Bankausbildung oder vergleichbare

kaufmannische Ausbildung/Studium (Betriebs- oder
Landwirtschaft) erfolgreich abgeschlossen

« Sie verfligen idealerweise Uber erste Erfahrungen im

Beraten von Kunden und interessieren sich
in hohem Maf3e fiir das gewerbliche Kundengeschaft

- Sie sind ein kompetenter und professioneller

Ansprechpartner ,lhrer Agrar- oder Gewerbekunden
und begleiten diese auf Augenhdhe

- Sie verstehen betriebswirtschaftliche Zusammen-

hange und fiihlen sich in einem dynamischen
Arbeitsumfeld wohl

Nehmen Sie Kontakt zu uns auf — so, wie es fiir Sie passt!
thomas.zuber@vrbank-a-oal.de
Tel. 0821 5040-1566
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