
 

                                                                                                                              

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 

Zur Erweiterung unseres Teams suchen wir Limburg, Lahnstein oder Bad 
Camberg eine Vertriebspersönlichkeit für die  

Firmenkundenberatung / Gewerbekundenberatung (Mensch)  
 

Mit etwa 700 Menschen, die mit uns die Zukunft unserer Bank gestalten und einer Bilanzsumme von über 4,7 
Milliarden Euro sind wir eine feste Größe in unserer Region. Darauf sind wir stolz! Unsere Beratung ist ein 
wichtiges Standbein unserer über 160-jährigen Erfolgsgeschichte. Dieses möchten wir gezielt auch medial weiter 
ausbauen. Das große Vertrauen und die hohe Zufriedenheit unserer Kundinnen und Kunden zeigen uns, dass 
unser Weg der ganzheitlichen Beratung im Privat- wie auch im Firmenkundensektor der richtige ist. Wir suchen 
Vertriebspersönlichkeiten, die mit uns diese Erfolgsgeschichte weiterschreiben wollen. 
 

Wir bieten Ihnen u.a.: 
• Attraktive tarifliche Vergütung nach VR-Bank-Tarif  
• Klares Entwicklungspotential mit zertifizierten Weiterbildungen  
• Modernes Diensthandy, Jobbike und viele weitere Benefits 
• Regelmäßige Teamevents stärken den Zusammenhalt  
• Sicherer Arbeitsplatz in einer wirtschaftlich starken und innovationsfreudigen Bank  
• Verantwortungsvolle Aufgaben mit echtem Entscheidungsspielraum  
• Kollegiales, wertschätzendes Team  
• Strukturierte Einarbeitung und fachliche Unterstützung zur Förderung deiner Karriere 

 

Ihre Aufgaben: 
• Ganzheitliche Beratung und persönliche Betreuung deiner Firmenkunden  
• Aktiver Ausbau bestehender Geschäftsbeziehungen  
• Gezielte Neukundenakquise im regionalen Umfeld  
• Markt- und Netzwerkpflege sowie glaubwürdige Repräsentanz der Bank  
• Analyse wirtschaftlicher Rahmenbedingungen und Entwicklung passender Lösungen 

 

Das bringen Sie mit: 
• Abgeschlossene Ausbildung als Bankkaufmann/-frau oder vergleichbare Qualifikation  
• Fundierte Kenntnisse in Finanzierung, Anlage und betriebswirtschaftlichen Themen  
• Erste Erfahrung in der Beratung von Gewerbe- oder Firmenkunden von Vorteil  
• Kommunikationsstärke, Akquisefreude und professionelles Auftreten  
• Strukturierte und selbstorganisierte Arbeitsweise  
• Teamorientierung, Engagement und kundenorientiertes Denken 

 

Das klingt nach einem guten Plan für Ihre berufliche Zukunft? 
 

Dann senden Sie uns bitte Ihre aussagekräftige Bewerbung mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und Ihres 
frühestmöglichen Eintrittstermins über unser Bewerbungsportal. 
https://www.voba-rll.de/wir-fuer-sie/karriere  

https://www.voba-rll.de/wir-fuer-sie/karriere


 

                                                                                                                              

 


