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Machen Sie mit und bewerben sich als: 
Berater (m/w/d) Private Banking
Ihre Aufgaben 

Das bringen Sie mit 
Erfolgreich abgeschlossene Ausbildung zum Bankkaufmann (m/w/d), ergänzt durch eine bankfachliche 
Weiterbildung oder eine vergleichbare Qualifikation.
Idealerweise verfügen Sie über langjährige Erfahrung in der Beratung und der Betreuung vermögender 
Kunden.
Beratung auf Augenhöhe mit hoher persönlicher Empathie sowie ausgeprägtes Akquisitionsvermögen 
und unternehmerisches Denken.
Sie agieren ganzheitlich und lösungsorientiert mit dem Blick nach Vorne.
Unser Bereich arbeitet eng mit der Firmenkundenberatung zusammen, somit sind Kenntnisse im Be-
reich des Firmenkundengeschäfts ebenfalls wünschenswert.

Das macht uns als Arbeitgeber so attraktiv
Sicherer Arbeitsplatz in einem Unternehmen, in dem Ihre Leistung geschätzt wird.
Attraktive Sozialleistungen, z.B. Lebensarbeitszeitkonto und BikeLeasing.
Ein unbefristetes Arbeitsverhältnis mit 30 Urlaubstagen und zusätzlich drei festen Urlaubstagen im 
Jahr.
Kontinuierliche Weiterentwicklung und Förderung Ihrer persönlichen Stärken. Sie werden Teil eines 
langjährig erfolgreichen Teams.
Sie übernehmen im Zuge einer Nachfolgeregelung einen vollständigen Kundenstsamm im Segment 
Private Banking. 

Wir bauen und investieren, machen uns stark für die Region und haben einiges zu bieten. Die Zukunft kann 
keiner vorhersehen, aber jeder kann sie wagen. Deshalb sind wir auf der Suche nach Menschen, die den 
Mut haben, ihre Zukunft selbst in die Hand zu nehmen. Sie teilen diese Werte und möchten mit uns ge-
meinsam das „Morgen“ anpacken? Dann bewerben Sie sich bei uns: vbga.de/karriere

vbga.de

Zukunft  Weil unsere                 nicht ohne die entsteht, die 
sie vorantreiben. 

Sie sind Ansprechpartner in finanziellen Themen für einen bestehenden, attraktiven Kundenstamm, 
den Sie weiter ausbauen können.
Eigeninitiativ identifizieren Sie entsprechende Kundenbedarfe und erarbeiten für das gesamte 
Spektrum der Kundenberatung entsprechende Lösungsansätze im Rahmen des Konzeptes „Genossen-
schaftliche Beratung“.
Sie arbeiten in einem engagierten und dynamischen Team, welches von Vertriebsassistenten unter-
stützt wird.
Sie treffen eigenverantwortlich Entscheidungen im Rahmen Ihrer Kompetenzen und tragen aktiv zur 
Stärkung unserer Marktposition bei.


